
ONLINE-STRATEGEN 
A U F G E P A S S T

Du hast Freude am E-Commerce und stöberst gerne online?  
Du kannst dich für betriebliche Prozesse und deren Optimierung 
begeistern? Dann bist Du bei uns genau richtig! 

DEINE AUFGABEN
• Prozessoptimierung und Monitoring des operativen Online-Geschäfts
• Analyse der strategischen Markenpositionierung und des Sortiments
•  Kontinuierliche Weiterentwicklung unseres Onlineshops mit Fokus

auf Steigerung der Verkäufe, Angebote, Content-Management, etc.
• Pflege�und�Ausbau�des�Shopware-Systems�(Daten,�Sortiment,�

Bestellungen und Marketingaktionen)
• Amazon�Advertising�(Erstellung,�Auswertung�und�Optimierung)
• Reporting von relevanten Kennzahlen
• Erarbeiten von Content- und Marketingkonzepten auf dem

Marktplatz

DAS BRINGST DU MIT
•  Abgeschlossenes Studium/Ausbildung im Bereich IT,

Online-Marketing oder Betriebswirtschaft
• Erfahrung im Bereich Online Sales, insbesondere Marketplace
• Affinität�zu�Digitalisierung�und�Schnittstellenmanagement�(EDI)
• Kommerzielle und vertriebsorientierte Denkweise
•  Die Fähigkeit, strategisch zu denken, aber mit einer praktischen

Ausführungsmentalität
• Sehr gute Englisch-Kenntnisse

DAS BIETEN WIR DIR
•  Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
• Viel Freiraum und Gestaltungsmöglichkeiten
• Leistungsgerechte Vergütung
• Kollegiales Team
• Viele Möglichkeiten, sich zu entwickeln
• Familienbetrieb�mit�Herz(blut)�:-)

Wenn Du eine neue Herausforderung suchst, sende bitte Deine  
aussagekräftigen, schriftlichen Bewerbungsunterlagen mit Deiner 
Gehaltsvorstellung, vorzugsweise per E-Mail, an Frau Sabine Ivens.

WIR  
SUCHEN 
DICH

Jetzt  bewerben!

Osann GmbH
Sabine Ivens
Gewerbestr. 22
78244 Gottmadingen
 jobs@osann.de
www.osann.de

ONLINE SALES
MANAGER

  (M/W/D)

AB SOFORT




